
～中小企業向けBCP育成サブスクサービス～

策定は一瞬、育成は一生
「レジリード」は、利用者の皆様がBCPを「育てていく」取組をご支援いたします

BCPは策定するだけでは不十分です。いつ来るかわからない自然災害に備えて、日頃から

実践的なプランになるよう「育てていく」対応が重要です。

一方、この「育てていく」対応は長期間にわたって自走いただく取組みとなる為容易ではなく、

途中で心が折れてしまう点が一番の課題です。

「レジリード」は、このBCPを「育てていく」取組みを支援する世界初のシステムです。

利用者の皆様が「育てていく」取組みをしっかりと自走いただけるよう、長期に渡り伴走します。

「レジリード」は、BCP策定で皆様がつまずきやすい部分を解消し、 BCPを
「自分事」として捉え、「魂」を入れてBCPを「育てていく」環境を提供します。

BCP取組みの途中で
心が折れそう。
訓練の企画って？？

WEB上で入力するだけ！
BCPの「策定」と
「育てていく」取組みが
レジリードで簡単に！

●目指すべき目標設定や、戦略を構築する

プロセスが複雑。

● BCP策定で抽出した「課題」の見直しや、

災害時を想定した「訓練」は計画が大変で

実施はしないままになりがち・・・。

BCP取組みの悩み

●売上や粗利益入力と業況をプルダウン選択

するだけで、事業の強み・弱みの分析と

災害時の復旧策目標例を自動で策定！

●「課題」の見える化と「訓練コンテンツ」

のサブスクで提供で、手間と時間を大幅

削減！

レジリードで解決

「簡単」は当然「カスタマイズ」も可能な、BCPを「育てていく」ツールが です。

保険には、未来を変えるチカラがある。

予 防 補 償 リカバリー
事故・災害を未然に防ぐ お客さまのシーンに合った補償を提供 回復を支援する

補償前後のソリューション ～提供価値の変革～

事故発生前 事故発生時 事故発生後



～中小企業向けBCP育成サブスクサービス～

策定は一瞬、育成は一生

「レジリード」は、利用者の皆さまが「育てていく」取組みをしっかりと自走頂けるよう、

サブスクリプションサービスという形で長期間にわたって伴走します。

>紹介元：三井住友海上代理店

>ソリューション提供元
MS&ADインターリスク総研株式会社
https://www.irric.co.jp/
＊MS&ADグループにおいてリスク関連サービス事業の
中核を担っています。

>三井住友海上オフィシャルHP

https://www.ms-ins.com/solution/
（補償前後のソリューション～提供価値の変革～）

補償前後のソリューション ～提供価値の変革～

こちらから
アクセス
できます

本ソリューションは三井住友海上のご契約者さまに限らず、すべてのお客さまにご利用いただけます。

三井住友海上および代理店は、プライバシーポリシーに則り、個人情報を適正に取り扱います。
本ソリューションにかかる契約に関連してソリューション提供元が取得したお客さまの個人情報を、
お客さまの同意に基づき提供を受け、三井住友海上および代理店が取り扱う他のソリューションや
商品（損害保険等）の案内、提供等に利用することがあります。取得する個人情報は、三井住友海上の
委託先の米国に所在するサーバへ保存されます。
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